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szkolenia

Wykladowcy

I. Windykacja naleznosci w praktyce

e Windykacja jako etap zarzadzania nalezno$ciami
e Modele i narzedzia windykacji
e Dziatania podejmowane na réznych etapach windykacji

II. Utrata przez banki BTE — wplyw na windykacje

e Czym byt dla banku bankowy tytutu egzekucyjny
e Powody likwidacji bankowego tytutu egzekucyjnego
e Skutki dla windykacji likwidacji bankowego tytutlu egzekucyjnego

III. Specyfika windykacji w bankach — zmiany w bankach po
likwidacji BTE

e Windykacja jako etap zarzadzania ryzykiem kredytowym

e Modele i narzedzia windykacji po likwidacji BTE

e Tryb dochodzenia nalezno$ci na etapie windykacji — windykacja
miekka i twarda

e Windykacja prawnych zabezpieczen

IV. Sprzedaz wierzytelnosci bankowych jako narzedzie
windykacyjne

e Rynek obrotu naleznosciami bankowymi w Polsce
» Przebieg procesu sprzedazy wierzytelnosci bankowych
e Wady i zalety sprzedazy wierzytelnosci



Profil

Szkolenie przeznaczone jest dla 0séb juz zajmujacych sie
ryzykiem banku, windykacja naleznosci bankowych na
kazdym jej etapie lub planujacych, ze beda to robity w
przysztosci. Szkolenie jest przeznaczone przede
wszystkim dla pracownikéw departamentéw /jednostek:

e Windykagji

e Ryzyka

e Prawnych

e Analiz

¢ Opiekunéw klienta
e Handlowych

Poziom

Osoby rozumiejace specyfike dziatalnosci banku oraz
istote procesu windykagji. Nie jest wymagane
dosSwiadczenie w zajmowaniu si¢ windykacja naleznosci.

Metodyka
Szkolenie prowadzone bedzie w formie konwersatorium
potaczonego z ¢wiczeniami.
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